
LOTTO ist eine der führenden internationalen Marken im Sport- und Freizeitbereich und wurde im Jahr 1973 in Italien gegründet. Als Lizenznehmer für 

Deutschland und Polen entwickeln wir eigenständige Kampagnen im Lifestylesegment. Unter dem Dach der Schmidt Group, mit ihrer zentralen Lage am 

Hamburger Flughafen, sind weitere namhaften Brands wie Chiemsee und Polo Sylt beheimatet. Darüber hinaus agiert die familiengeführte 

Unternehmensgruppe als moderner, textiler Dienstleister im Private Label Bereich.  

 

Zur Verstärkung unseres Sales Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine:n 

 

 

 

 
 
 

WAS DICH ERWARTET  

• Operative und strategische Entwicklung von definierten Kunden mit Umsatz- und Ergebnisverantwortung 

• Präsentation und Verkauf von Bekleidung, Schuhen und Accessoires sowie Unterstützung bei Sortimentsplanung/-entwicklung 

• Eigenständige Durchführung des Vor- und Nachorder-Managements 

• Analyse relevanter KPIs und Entwicklung strategischer Empfehlungen für die Vertriebsleitung 

• Entwicklung und Umsetzung von Maßnahmen zur Umsatzsteigerung  

• Zusammenarbeit mit internen Stakeholdern aus Vertrieb, Vertriebsinnendienst, Marketing, Einkauf und IT/BI 

 
 

WAS DU MITBRINGST 

• Mehrjährige Berufserfahrung im Einkauf oder als Sales Manager:in oder die Motivation, den nächsten Karriereschritt in der 

Sportartikelbranche zu gehen  

• Erfahrung in der Konzeption von Sales- und Marketingkampagnen  

• Bestehendes Netzwerk in der deutschen Handelslandschaft 

• Erfahrung in der Entwicklung und im Verkauf kundenspezifischer Sortimentspläne 

• Ausgezeichnete Kommunikations- und Präsentationsfähigkeit 

• Hohes Maß an Teamfähigkeit, Selbstständigkeit und intrinsischer Motivation 

• Verkaufstalent, Überzeugungskraft und Verhandlungsgeschick 

• Verantwortungsbewusstes Handeln  

• Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

 
 

WAS WIR DIR BIETEN 

• Abwechslungsreiche Aufgaben mit viel Eigenverantwortung und ein offener, respektvoller Umgang im motivierten Team 

• Attraktives Arbeitsumfeld in einem dynamischen Markt 

• Flexible Arbeitszeiten und mobiles Arbeiten möglich 

• Individuelle Entfaltungsmöglichkeiten, Raum für neue Ideen und flache Hierarchien 

• Firmenfahrzeug (Mittelklasse), auch zur privaten Nutzung 

• Attraktive Mitarbeitervergünstigungen für alle Marken der Schmidt Group und Sonderkonditionen (Corporate Benefits) 

 

Wenn Du Teil eines freundlichen, engagierten Teams werden möchtest und mit uns den Spirit einer erfolgreichen Sport- und 

Lifestylemarke miterleben willst, würden wir Dich gerne kennenlernen. Schicke uns Deine vollständigen Bewerbungsunterlagen mit 

Angabe Deines möglichen Eintrittstermins und Deiner Gehaltsvorstellung per Mail an: 

Merle Blohm, Head of HR           

personal@fashioncenter.net          

Fashioncenter GmbH, Obenhauptstraße 13, 22335 Hamburg 

 

 

 

WWW.LOTTOSPORTSHOP.DE/DE/KARRIERE 

SALES MANAGER (M/W/D) 

WERDE TEIL DES LOTTO TEAMS 

http://www.lottosportshop.de/DE/KARRIERE

